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8月度 営業活動月報
1．概況
8月は、新たに提供を開始した法人向けクラウド文書管理サービスの販売強化月間として、全国の営業拠点と連携し、展示会への出展やオンラインセミナーの開催、既存顧客への提案活動を積極的に実施いたしました。
その結果、多数の商談機会を獲得するとともに、新規契約件数は当初計画を上回る成果となりました。特に、中堅企業を中心に導入が進み、既存のお客様からの紹介による案件も増加するなど、市場から高い評価をいただいております。また、業界専門誌への掲載やWebメディアでの紹介により、サービスの認知度も着実に向上いたしました。

2．今後の施策と見通し
1 展示会やイベントを継続的に開催し、新規顧客の獲得を強化する。
2 販売代理店との連携をさらに深め、地方エリアでの営業活動を拡充する。
3 導入事例や成功事例を積極的に発信し、ブランド価値の向上を図る。
4 既存顧客へのフォローアップを強化し、追加契約や関連サービスの提案を推進する。

3．所見
今月は、営業担当者による継続的な訪問活動に加え、オンラインセミナーやWeb広告施策が新規問い合わせの増加に大きく貢献しました。特に、業務効率化やDX推進への関心が高まる中、サービス内容に対する評価は非常に高く、商談から契約までの期間も短縮される傾向が見られました。
一方で、競合他社も積極的な営業活動を展開していることから、価格だけではなく、導入後のサポート体制や運用支援など、付加価値を重視した提案が今後ますます重要になると考えられます。営業部門全体で情報共有を徹底し、お客様の課題に寄り添った提案活動を継続することで、さらなる販売拡大と顧客満足度の向上を目指してまいります。

4．添付資料
· 月別営業実績一覧 
· 新規契約企業一覧 
· 商談進捗管理表
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