令和〇年〇月〇日
社員各位
営業推進部 ○○ ○○
契約目標達成のお知らせ
営業推進部が、先月の契約目標を達成いたしましたので、ここにご報告申し上げます。
記
9月期契約実績：新規契約38件（目標件数：32件）

9月期は月初こそ好調な滑り出しでしたが、中旬にかけて新興の同業他社が積極的な営業攻勢をかけてきたこともあり、一時は目標達成が危ぶまれる厳しい局面もございました。しかしながら、加藤営業部長、松岡課長らを中心としたチームが陣頭に立ち、粘り強く顧客との折衝を重ねた結果、月末にかけて複数の大型契約を立て続けに締結することができ、最終的には目標を約19％上回る件数を達成することができました。

同業他社は今後も営業体制の強化を進めてくるものと予想されますが、当社が創業以来大切にしてまいりました「お客様第一主義」の姿勢を今後も貫き、引き続き現場に足を運んでの丁寧な提案活動を継続してまいりたいと存じます。

なお、今月のMVPには、入社3年目ながら着実に実績を積み重ねてきた営業推進部の橋本大輔さんが選出されました。橋本さんは、月後半の巻き返しの局面において、松岡課長とともに既存の大口取引先へ何度も足を運び、粘り強い関係構築を続けた結果、その取引先から新たな見込み客をご紹介いただく機会に恵まれました。そこから丁寧なヒアリングと提案を重ね、無事に新規契約の締結にまで結びつけることができました。

新規契約先は、再生可能エネルギー分野で急成長を遂げており、今後の株式上場も視野に入れているベンチャー企業のK社でございます（本社・港区、従業員180名）。同社との契約締結は、当社にとりましても新たな業界への足がかりとなる意義深い成果であり、今後もこのような案件が続いていくことを期待しております。

引き続き、営業推進部一同、全社一丸となって目標達成に邁進してまいります。
以上
